DEPARTAMENT COMERCIAL

- coordoneaza si asigura dezvoltarea activitatilor specifice domeniului sau de
actiune (achizitii, vanzari, stocuri, marketing) avand ca principal scop valorificarea
maxima a potentialului comercial al societatii;

- coordoneaza si administreaza activitatea de achizitionare a materialelor,
pieselor de schimb si a altor produse necesare desfasurarii activitatii societatii, in
conformitate cu bugetul alocat acestei activitati si cu politicile acesteia;

- asigura dezvoltarea strategiei de relationare cu furnizorii;

- asigura indeplinirea sarcinilor ce revin societdtii cu privire la aprovizionarea
cu materiale, combustibili si lubrefianti, piese de schimb, utilaje, ambalaje, etc.,
gospodadrirea judicioasa a resurselor materiale, desfacerea produselor rezultate din
activitatea societatii, altele decat energia electrica;

- indeplineste atributiile si sarcinile care revin societatii din aplicarea legislatiei
privind incheierea contractelor economice, rdaspunzand potrivit legii de luarea tuturor
masurilor necesare pentru organizarea licitatiilor pentru nomenclatorul produselor
contractate la nivelul societatii si realizarea intocmai a caietelor de sarcini din
domeniul sau de activitate;

- asigura cunoasterea pietei interne si externe pentru toate bunurile si
serviciile necesare in activitatea societatii, organizand si coordonand activitatea de
studii si cercetari de marketing, precum si negocieri de preturi pentru bunurile
achizitionate;

- colaboreaza cu directiile de specialitate ale societdtii, la intocmirea planului
de aprovizionare, pe baza propunerilor sucursalelor societatii si in conformitate cu
normele de consum si BVC;

- urmareste, potrivit legii, respectarea disciplinei contractuale;

- elaboreaza studii de prognoza pentru activitatea de aprovizionare;

- coordoneaza activitatea de negociere a preturilor maximale pentru materiale,
utilaje, subansamble, piese de schimb, combustibili, etc. si asigura transmiterea lor in
timp util la sucursalele societatii si furnizori;

- urmdreste, in colaborare cu directile de specialitate ale societatii,
preintampinarea formarii stocurilor supranormative si ia masuri pentru readucerea in
circuitul economic al celor disponibile;

- organizeaza activitatea de prospectare a pietii internationale;

- asigura organizarea procedurilor de achizitii;

- asigurd pregdtirea negocierilor, tranzactilor de vanzare-cumpdrare,
intocmirea contractelor internationale, semnarea si avizarea acestora;

- organizeaza solutionarea problemelor legate de derularea contractelor
internationale (colaborare cu furnizorii si beneficiarii externi, vama, transportatori,
organe fiscale, banci comerciale);



- verifica, atunci cand este cazul, sesizarile sau reclamatiile privind calitatea
produselor, a utilajelor si a materialelor din subteran, livrate ca urmare a contractelor
incheiate de societate.



